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1. INDICADORES DE MERCADO DE TRABALHO



PIA # PEA

— Populacao em idade ativa (PIA) € o contingente da
populacao que esta potencialmente apta para o exercicio da
atividade econOomica produtiva.

* Individuos com mais de 10 ou 15 anos até os 65 ou 70
anos de idade.

* Estudos brasileiros tomam PIA como conjunto de todas
pessoas com 10 anos ou mais.

— Populacdo em economicamente ativa (PEA) € o
contingente da PIA que esta efetivamente disponivel para o
exercicio de atividade economica (trabalhando ou
procurando emprego).

* Donas de casa, estudantes, aposentados e invalidos nao
fazem parte da PEA (sao considerados inativos).



TAXA DE PARTICIPACAO

— Taxa de participacao é a proporcao de individuos
ocupados ou que buscam trabalho (PEA) dentre a mao-de-
obra potencialmente disponivel para a atividade econémica
(PIA).

— E um indicador util para avaliar trés aspectos diferentes da
realidade social:

* Apontar o grau de envolvimento necessario dos individuos
para geracao de renda para sua sobrevivéncia fisica e
reproducao social.

* Avaliar a eficacia das politicas de previdéncia social e
ensino basico em garantir meios para que idosos e criancas
nao precisem se engajar em atividades economicas.

* Apontar o grau de disseminacao de valores “modernos”
com relacao ao papel da mulher na sociedade.



TAXA DE PARTICIPACAO POR SEXO

— Em sociedades menos desenvolvidas, de base econOmica
agricola, a taxa de participacdo masculina é elevada.

— Nessas sociedades, a taxa de participacao das mulheres
€, em geral, artificialmente baixa (muitas séo classificadas
como dona de casa).

— Em sociedades desenvolvidas, com politicas de bem-estar
abrangentes, as taxas masculinas tendem a ser mais
baixas, e as femininas, mais elevadas.

— O nivel geral da taxa de participacao depende da
dinamica de processos socioculturais e socio-economicos
mais estruturais, mas pode ser afetada por oscilacoes
conjunturais do mercado de trabalho.



CALCULO DA TAXA DE PARTICIPACAO

ocupados + procurando _trabalho %100

total de pessoas com 10 anos_ou_mais



TAXA DE DESEMPREGO

— Taxa de desemprego € utilizada para monitoramento da
conjuntura macroeconomica.

— Para agentes privados é um sinalizador das perspectivas
de crescimento ou queda de demanda por bens e servicos.

— Para o setor publico € um indicador para o
acompanhamento da politica econdmica e na formulacao de
politicas de emprego e distribuicdo de renda.

— A validade desse indicador para medir a conjuntura
macroecondmica tem diminuido, em virtude do
deslocamento entre crescimento da producéao econOmica e
oferta de postos de trabalho.

— Na perspectiva classica, os individuos em desemprego
sao aqueles individuos ativos n&o regularmente ocupados,
gue estao procurando trabalho.



CALCULO DA TAXA DE DESEMPREGO

— A taxa de desemprego é entao a parcela da PEA

prontamente disponivel para ser engajada nas atividades
produtivas, em caso de crescimento econdmico.

— Essa taxa € a proporcao do contigente de desempregados
pelo total da PEA.

desempregados

*100
ocupados + desempregados




CLASSIFICACAO DA SITUACAO DE DESEMPREGO

— Ha divergéncias com relacao ao significado dos termos
“ocupacao regular’ e desemprego.

— Desemprego aberto reline aqueles gue nao exerceram
OuU nao precisaram exercer qualquer atividade econOmica
durante a procura por emprego (sentido classico,
encontrado nas economias mais desenvolvidas).

— Desemprego oculto pelo trabalho precario abrange
agueles gue precisaram financiar sua procura por trabalho
atraves do exercicio de alguma atividade remunerada de
forma precaria, episodica e descontinua.

— Desemprego oculto pelo desalento relne a parcela de
iIndividuos que deixou de procurar por trabalho
momentaneamente, pelo desestimulo ou dificuldade em
encontrar vagas disponiveis.



INDICADORES DE ESTRUTURACAO
DO MERCADO DE TRABALHO

— Indicadores do grau de estruturacao dos mercados de
trabalho:

* Proporcéao de assalariados dentre os ocupados

* Proporcao de empregados com carteira assinada dentre o
total de empregados.

* Proporcao de contribuintes para previdéncia social em
relacao a populacéo ocupada ou PEA.

— Na literatura nacional, o setor informal € medido pela
parcela de trabalhadores autbnomos (excluidos os
profissionais liberais), dos pequenos proprietarios de
negocios e dos empregados sem carteira, sobre o total de
ocupados.



EXEMPLOS DE INDICADORES DE ESTRUTURAGCAO
DO MERCADO DE TRABALHO

Taxa de assalariamento =

assalariados
total de ocupados

*100

Proporcao de empregados com carteira assinada =

empregados _ com_ carteira _de _trabalho_assinada , 100

empragados



RENDIMENTO MEDIO DO TRABALHO

— O rendimento médio do trabalho € um indicador sensivel
as variacfes conjunturais da economia, da producao
iIndustrial e nivel da inflacdo observada.

— O rendimento dos assalariados é a remuneracao bruta
efetivamente recebida no més anterior a pesquisa, incluindo
salarios, abonos e gratificacao.

— Para os trabalhadores autbnomos e empregadores, 0
rendimento se refere a retirada ou ganho liquido realizado
no meés anterior.

— Beneficios adicionais, em espécie ou dinheiro, como cesta
de alimentos, vale-transporte, vale-refeicéo, plano de saude
nao sao contabilizados como rendimento do trabalho.

— O censo demografico disponibiliza informacoes
detalhadas das fontes de rendimentos dos individuos.



RENDIMENTO DO TRABALHO

Assalariados =

Salarios + Abonos + Gratificacoes

Trabalhadores autbnomos e empregadores =

Retiradas/ganhos liquidos



DEFLATORES

— Para a analise dos rendimentos ao longo do tempo é
preciso deflacionar os valores por um indice de precos.

— Diferentes deflatores podem produzir resultados e
tendéncias bastante diferentes, mesmo para periodos nao
muito extensos.

TABELA A3
Valores para Deflacionar Rendas do Censo

Ano Deflator Conversor

1960 (0,000000000000007 2750000000000
1970 {0,000000000000264 2750000000000
1980 0,000000000005778 2750000000000
1591 0,000067602304350 2750000

2000 0,.902716061809642 1

Fonte: Elaboracdo propria a partir de dados do INPC do IBGE e do |GP do MTh,
Motas:

1 Centrado aproximadamente no dia 1 através de média geométrica,

2 Ajustado por 1,2225 a partir dejulho de 1994,

3 Janeiro de 2002 = 1.

Fonte: Corseuil e Foguel 2002, p.7.



EXEMPLOS DE DEFLATORES PARA AS PNADs

TABELAAZ

Valores para Deflacionar Rendas da PNAD

Ano Semana de referéncia Deflator Conversor
1976 271171 a 28/17 0.000000000001079 2 5E¢T2
1977 24102 30/10 0 000000000001483 2, 15E+12
1978 22110 a 28/10 0.000000000002140 2. 05E+12
1979 22110 a 28/10 0,0000000000034 75 2. 75E+12
1981 08171 a 14/11 0,000000000013334 2. J5E+12
1982 26/09 a 1812 0,000000000026 766 2 FBE+172
1983 25109 a 01/10 0,000000000085943 2, 75E+12
1984 23109 a 29/09 0,000000000192217 2, 75E+12
1985 22109 a 28/09 0,000000000607904 2. I5E+12
1966 26109 a 04/10 0,000000001203635 2, 75E+09
1987 27109 a 03/10 0,000000004816120 2, 75E+09
1968 25109 a 01/10 0,000000039203417 2, 75E+09
1969 24109 a 30/09 0,0000005389785816 2750000
1990 22109 A 29/09 0,000016127021500 2750000
1992 20009 4 26/09 0,000996220714691 2750000
1993 19/09 A 25/09 0,020603196168733 2750
1995 24/09 A 30/09 0660255917 126606 1

1996 22109 a 28/09 0,742170713793660 1

1997 21109 a 27/09 0,774350502862535 1

1998 20009 A 26/09 0,798136175908766 i

1959 19/09 A 25/09 0,849501390026204 1

2007 23/09 a 29/09 0,975438363435539 i

Fonte: Elaboracdo propria g partir de dados do INPC do IBGE e do [GP do MThb,

Motas;

1 Centrado aproXimadamente no dia 1 através de média geometrica,

2 Ajustado por 1,2225 a partir de julho de 1994,

3 Janeiro e 2002 =1,

Fonte: Corseuil e Foguel 2002, p.7.



2. INDICADORES DE RENDA E POBREZA



RENDA OU PIB PER CAPITA

— A renda per capita nao tem atualmente a mesma validade
de medida-sintese mais direta de mensuracao do bem-estar
nos diversos paises do mundo.

— No entanto, a renda per capita € um indicador ainda muito
reportado nos relatorios sociais, sendo um dos
componentes do Indice de Desenvolvimento Humano (IDH).

— A renda per capita € um indicador econdémico que mede o
valor total de bens e servicos finais, produzidos
Internamente na economia de um pais, relativamente ao
tamanho de sua populacéao.

— Para comparacoes internacionais sao feitos ajustes nos
valores do indicador para refletir as diferencas de poder de
compra de bens e servicos em cada pais e eliminar os
efeitos de variacfes bruscas das taxas de cambio.



RENDA FAMILIAR MEDIA

— Os indicadores de renda das pesquisas domiciliares
diferenciam-se entre sim em trés aspectos:

* Abrangéncia do conceito de renda: renda bruta, renda
liquida apos descontos, renda do trabalho...

* Populacao em referéncia: individuos, individuos
ocupados, familias, domicilios...

* Unidade de estudo: renda individual, renda familiar total,
renda familiar per capita, renda familiar por adulto-
equivalmente...



RENDA FAMILIAR TOTAL E PER CAPITA
— Renda familiar total € computada pela soma dos:

* Rendimentos individuais de seus membros (rendas do
trabalho, aposentadorias, pensoes, trabalho ocasional,
seguro-desemprego, transferéncias governamentais ou de
terceiros, bolsas de estudo).

* Rendimentos patrimoniais da familia (alugueis,
rendimentos financeiros, retiradas da caderneta de
poupanca).

— Renda familiar per capita € definida como o quociente
entre a renda familiar total e o niUmero de membros na
familia:

* E a parcela individual de renda familiar alocada para
consumo de cada membro da mesma.



PROBLEMAS DE INFORMACAO DE RENDA FAMILIAR

— Subestimacao da renda declarada entre as familias mais
pobres (recebimentos em espécie ou doacdes) e entre
familias mais ricas (sonegacao voluntaria ou nao de rendas
de propriedade, salarios indiretos...).

— Problemas nas pesquisas amostrais:

* Resisténcia na declaracao.

* Problemas de esquecimento.

* Dificuldade de encontrar o chefe ou pessoa responsavel.
* Niveis elevados de inflacao.

— Nivel médio da renda familiar é sensivel a mudancas
conjunturais do mercado de trabalho (salario minimo).

— E necessario utilizar deflatores para corrigir variacdes no
custo de vida no decorrer do tempo.



INDICE DE GINI PARA DISTRIBUICAO DE RENDA

— O Indice de Gini é uma medida para avaliacdo do grau de
desigualdade na distribuicao dos rendimentos.

— Esse indice permite avaliar os efeitos da conjuntura e das
medidas de politica econdémica sobre a distribuicao da
riqueza gerada em um dado periodo para o conjunto da
sociedade.

— O Indice de Gini é de facil entendimento e é sensivel a
transferéncias regressivas de renda, isto €, do mais pobre
para o mais rico (cumprindo o principio de Pigou-Dalton).

— A medida tem valor minimo de O (zero) na situacao de
igualdade perfeita da distribuicao de rendimentos.

— O valor de 1 (um) indica uma situacao de extrema
desigualdade, em que apenas um individuo ou grupo se
apropria de toda a renda disponivel.



OBSERVAGOES SOBRE O INDICE DE GINI

— Um indice de 0,5 (como as atingidas no Brasil) sao tidas

como representativas de um grau de extrema desigualdade
distributiva.

— E uma medida menos sensivel a desigualdade associada
a riqueza ou pobreza extremas, refletindo mais
precisamente o que se passa em termos distributivos nos
segmentos de renda media.

— O Indice de Gini pode ser calculado a partir de dados

brutos ou dados agregados de renda em intervalos de
classe.



EXEMPLO DE DADOS
PARA CALCULO DO iNDICE DE GINI

Distribuicao da populacao
masculina e média de
renda na ocupacao
principal, por grupos de
iIdade e escolaridade,
Brasil, 2000

Age-education

Distribution

Mean Earnings

Group of Male Population in Main Occupation
15-24 years
. 9.04 202.03
0-4 years of schooling
15-24 years
12.46 243.73
5-8 years of schooling
15-24 years
10.24 329.49
9+ years of schooling
25-34 years
8.82 300.46
0—4 years of schooling
25-34 years
7.63 435.64
5-8 years of schooling
25-34 years
) . 8.12 796.27
9+ years of schooling
3549 years
. 13.32 400.16
0—4 years of schooling
3549 years
6.73 610.31
5-8 years of schooling
35-49 years
8.46 1.375.81
9+ years of schooling
50-64 years
. 10.36 394.42
(-4 years of schooling
50-64 years
. 1.99 811.51
5-8 vears of schooling
50-64 years
. 2.84 1,891.74
9+ years of schooling
Total 53,177,963 7,791.57

Source: 2000 Brazilian Censuses.



TABELA PARA CALCULO DO iNDICE DE GINI

Table 7.4. Gini Coefficient Calculation Using Predicted National Earnings” from
Equation (1) and National Age-Education Distribution, 2000.

Age-Education Iheare Income Age-Exlue, Cumulative Cumulatlve
Grou Table 7.1 Distribution Distribution Income Age-Educ.  (e)*(diq)  (di)*(eiq)
p {column 2) Table 5.1 Distribution
(a) (b) (© (@ {e) 0] (@
15 yomms 202.03 0.026 0.090 0.026 0.090 0.005  0.006
0—4 years of schooling
15-24 years 243.73 0.031 0.125 0.057 0.215 0.021 0.018
5-8 years of schooling
o 1524 yoms 329.49 0.042 0.102 0.099 0.317 0.044 0.040
years of schooling
25-34 years 300.46 0.039 0.088 0.138 0.406 0.079 0.067
0—4 years of schooling
" 25 iy 435.64 0.056 0.076 0.194 0.482 0.143  0.109
-8 years of schooling
95 34 grans 796.27 0.102 0.081 0.296 0.563 0.196  0.206
9+ years of schooling
3549 years 400.16 0.051 0.133 0.348 0.696 0.296 0.265
(-4 years of schooling
WA 610.31 0.078 0.067 0.426 0.764 0.460 0.361
5-8 years of schooling
or vy | 1,375.81 0.177 0.085 0.602 0.848 0554  0.573
years of schooling
50-64 years 394.42 0.051 0.104 0.653 0.952 0.721 0.635
0—4 years of schooling
-0 gears 811.51 0.104 0.020 0.757 0.972 0.972 0.757
5-8 years of schooling
MBS 1,891.74 0.243 0.028 1.000 1.000 — —
9+ years of schooling
Total 7,791.57 1.0 1.0 — — 3.490 3.038

Gini Coefficient [sum(f)-sum(g)]= 0.452

 Nominal income was converted to base 1 in January 2002, taking into account changes in currency and inflation.

Source: 1970-2000 Brazilian Censuses. FO nte Am aral 2007, p . 148 ]



PARCELA DA MASSA APROPRIADA PELAS FAMILIAS

— A parcela de massa apropriada nao € uma medida
sintetica global do perfil distributivo com o Indice de Gini.

— E um indicador mais especifico e sensivel a mudancas no
perfil distributivo entre os mais pobres e 0os mais ricos.

— E mais adequada para avaliacdo de politicas sociais mais
focalizadas (que envolvam transferéncia de renda) ou
politicas econdmicas de impacto redistributivo (variacao real
do salario minimo, dos proventos previdenciarios...)

— Esse indicador é definido como a proporcao do montante
de renda disponivel para o conjunto das familias mais
pobres (ou mais ricas) em relacao ao montante total de
renda disponivel na sociedade.

— A renda familiar pode ser dos 1%, 10% ou 50% das
familias pobres ou ricas, por exemplo.



PARCELA DA MASSA APROPRIADA
PELAS X% FAMIIAS MAIS POBRES

montante _de_renda_das_x%_mais_ pobres .

montante total de renda



POSSE DE BENS DURAVEIS
E CLASSE SOCIOECONOMICA

— Foram propostos indices sintéticos baseados no escore
obtido em sistemas de pontuacao que consideram a posse
e quantidade de bens duraveis, servicos domesticos e
escolaridade do chefe de domicilio.

— Alguns Indices de Classificacdo Socioecondmica sS40 0S
da ABIPEME (Associacao Brasileira dos Institutos de
Pesquisa de Mercado) e o da ANEP (Associacao Nacional
das Empresas de Pesquisa) --- ver Jannuzzi 2001, p.100.

— A massificacéo do consumo e posse de bens duraveis
prejudica a utilizacdo desses indices a longo prazo.

— Em paises desenvolvidos, os critérios de segmentacao
socioecondmica nao utilizam esses indices, mas sim o
status social das ocupacoes exercidas.



ESTIMACAO DE LINHA DE POBREZA
(voltando a primeira aula)

— Rocha (2000) discute opcoes metodologicas para
estimacao de linhas de indigéncia e pobreza no Brasil.

— O parametro denominado linha de pobreza (renda per
capita inferior a meio salario minimo) € central na
determinacao da incidéncia de pobreza, ja que depende da
capacidade de consumo no ambito privado.

— Esse parametro serve para a caracterizacao dos pobres
em relacao a outros aspectos da qualidade de vida, como as
condicOes de acesso a servigos publicos basicos.

— Embora tenha sido comum a utilizacao de multiplos de
salario minimo, existe consenso de que informac6es sobre a
estrutura de consumo das familias € a fonte mais adequada
para o estabelecimento de linhas de pobreza.



LINHA DE POBREZA & LINHA DE INDIGENCIA
(voltando a primeira aula)

— A opcéo pelo consumo observado implica também deixar de
lado a determinacao da linha de pobreza com base em
iInformacdes sobre o conteudo nutricional e o preco dos
alimentos.

— A partir de informac0Oes de Pesquisa de Orcamentos Familiares
(POF), Rocha (2000) estima a cesta alimentar de menor custo
gue atenda as necessidades nutricionais estimadas.

— O valor correspondente a esta cesta € a chamada linha de
iIndigéncia (LI), parametro de valor associado ao consumo
alimentar minimo necessario.

— Por fim, Rocha afirma que a escolha da metodologia mais
adequada para a construcao de linhas de pobreza e indigéncia é
determinada pela disponibilidade de dados estatisticos.



PROPORCAO DE INDIGENTES OU POBRES

Total _de familias _com renda _inferior _a_linha _indigéncia/ pobreza
total de familias_na regido_em _estudo

*100

Linha de Indigéncia =

custo de uma cesta de alimentos que perfaz os
requerimentos de consumo individual ao longo de um més

Linha de Pobreza =
custo da cesta de alimentos da linha de indigéncia +

custos de transporte coletivo, remedios, material escolar,
aluguel...



HIATO DE POBREZA

— Ha também indicadores que indicam o grau de
severidade da pobreza.

— Esses indicadores informam quao pobres sao os pobres
e qual a distancia da renda média dos mesmos em relacao
as “linhas normativas estabelecidas”



INDICADOR DE POBREZA
COMO CARENCIAS MULTIPLAS

— A proporcéo de pobres, carentes ou excluidos
corresponde a parcela de populacao que n&ao tem ou
dispde, sob certos “criterios normativos”, de nivel suficiente
de escolaridade, acesso a politicas de saude, habitacéo
adequada, trabalho reqgular...

— Esses indicadores oferecem uma visao estrutural da
guestao da pobreza, e sao usados para formulacao de
politicas de superacao efetiva da situacao de pobreza:

* Permitem atuar nos diferentes aspectos determinantes do
problema.

* Possibilitam focalizar com precisao os programas em
publicos-alvo desavantajados.



OBSERVAGCOES SOBRE INDICADOR DE POBREZA
COMO CARENCIAS MULTIPLAS

— Ha questdes polémicas para definir os criterios
normativos para atribuicao da situacao de caréncia.

— EXxige o levantamento de um grande conjunto de
Informacoes, que possam ser desagregados
espacialmente em unidades geograficas menores
(municipios e setores censitarios, por exemplo).

— Proporcao da populacdo com necessidades basicas
Insatisfeitas:

Pop. carente_em_ um_ou_mais_ aspectos
Populacao _total

*100



INDICES DE CUSTO DE VIDA

— Os indices de custos de vida e de precos ao consumidor
sao indicadores econOmIcOs gque expressam a variacao
media dos precos de um conjunto de produtos e servicos
consumidos pelas familias (INPC do IBGE; ICV do
DIEESE; IPC da FIPE/USP; IGP da FGV).

— Indicam o nivel meédio da inflacao observada no pais ou
regiao.

— Esses indices sao relevantes para o0 monitoramento da
conjuntura social, porque as variacoes de precos
apresentam impacto sobre o poder aquisitivo dos
rendimentos familiares.

— A parcela da populacdo mais afetada pela inflacao e
aguela proxima aos limiares da indigéncia e pobreza.



VOLTANDO AOS EXEMPLOS DA PRIMEIRA AULA



ESTUDO DO IPEA
DADOS E CONCEITOS UTILIZADOS

— O estudo € feito com a Pesquisa Mensal de Emprego (PME) de
2002 a 2007, e a Pesquisa Industrial Mensal (Producéo Fisica e
de Emprego e Salario) de 2001 a 2008, ambas do IBGE.

— Pobres sao definidos como todas as pessoas com renda per
capita igual ou inferior a meio salario minimo (R$207,50).

— Sao consideradas pessoas em condicao de indigéncia aquelas
com renda per capita igual ou inferior a um quarto do salario
minimo (R$103,75).

— As pessoas ricas foram definidas como aguelas pertencentes a
familias com renda igual ou maior do que 40 salarios minimos
(R$16.600,00).



IPEA (2008)

Grdfico 2 — Percentual de pobres e ricos nas seis regioes metropolitanas, 1992-2006
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ESTUDO DA FGV
DEFINICAO DAS CLASSES SOCIAIS

— Quatro classes sociais (ou estratos sociais): miseraveis (E),
remediados (D), classe média (C) e elite (A e B).

— Definicao pela renda domiciliar per capita do trabalho
(usado para calculo do nivel de pobreza) e distribuicao (abril/08):
E: 0,00 a 134,99 (18,39%)

D: 135,00 a 213,99 (14,20%)
C: 214,00 a 922,99 (51,89%)
A e B: 923,00 e mais (15,52%)

— Definicao pela renda domiciliar total de todas as fontes
(usado para calculo do poder aquisitivo da classe média):
E: 0,00 a 767,99

D: 768,00 a 1.063,99

C: 1.064,00 a 4.590,99

A e B: 4.591,00 e mais



ESTUDO DA FGV
PRINCIPAIS RESULTADOS

— Pesquisas anteriores enfatizam as transferéncias de renda
publicas (Bolsa Familia, Beneficio de Prestacao Continuada) e
transferéncias previdenciarias na diminuicéo da pobreza.

— No entanto, esse estudo da FGV indica que desde 2004 o
aumento da renda do trabalho e a geracao de empregos formais
rivalizam com essas transferéncias na explicacao das melhorias
de renda para o conjunto da populacao.

— Depois do fim da recessao de 2003, ha uma continua queda da
miséria (20,70% em 2007, p.54) e expansao da classe media
(50,04% em 2007, p.52), mesmo com crise econdomica dos EUA.

— Desde 2001, had uma continua queda da desigualdade social,
em decorréncia dos programas de transferéncias de renda, e de
avancos estruturais dos demais segmentos da sociedade.



